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Werkblad 10 Positie in inkoopportfolio Key Account

Geef in onderstaande matrix  aan welke positie uw organisatie inneemt in het inkoopportfolio van uw Key Account(s):

	Hefboom
	Strategisch

	Routine 
	Bottleneck






































Inkooprisico





Hoog





Laag





Laag





Hoog





Inkoopwaarde
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